
 

 

AVANTCLUB es la primera red global de clubes sociales y deportivos; un proyecto ambicioso y 

pionero desarrollado en Granada, y en paralelo en Málaga y Madrid, que servirá como punto 

de encuentro de los socios de los clubes, como potentísima herramienta de marketing para 

incrementar la captación y fidelización de los socios. 

 

AVANTCLUB Granada está dirigido a los clubes más prestigiosos y elitistas de Granada, entre 

los que se encuentran: 

- Real Sociedad de Tiro de Pichón de Granada: www.rstp.es 

- Real Sociedad Hípica de Granada: www.realsociedadhipicagranada.com 

- Real Sociedad de Tenis de Granada: www.rstgranada.com 

- Club de Campo de Granada: www.clubdecampodegranada.com 

- Granada Club de Golf: www.granadaclubdegolf.com 

- Santa Clara Golf Club Granada: www.santaclaragolfgranada.com 

- Medina Elvira Golf: www.medinaelviragolf.com 

- Club de Golf Los Moriscos: www.moriscosgolf.com 

- Real Club Náutico Motril: www.realclubnauticomotril.com 

 

En el futuro se ampliará la red fusionándola con AVANTCLUB Málaga y AVANTCLUB Madrid. 

 

http://www.rstp.es/
http://www.realsociedadhipicagranada.com/
http://www.rstgranada.com/
http://www.clubdecampodegranada.com/
http://www.granadaclubdegolf.com/
http://www.santaclaragolfgranada.com/
http://www.medinaelviragolf.com/
http://www.moriscosgolf.com/
http://www.realclubnauticomotril.com/


 

 

DIMENSIONES: 

- Deporte:  

o Los socios de los distintos clubes podrán disfrutar de las instalaciones del resto 

de clubes en condiciones especiales, con el carnet de socio AVANTCLUB 

(carnet disponible en varios modelos a elección del club interesado): 

sustituyendo a los actuales convenios bilaterales existentes entre algunos 

clubes por un sistema más global, completo e integrado. 

o Se organizarán torneos interclubs de pádel, tenis, golf y cualquier otro deporte 

demandado por los asociados. 

o Se pondrán a disposición de los clubes un equipo de coachs deportivos 

altamente cualificados. 

o En la página web avantclub.com se podrán consultar todos los cuadros, 

horarios y resultados de los torneos desarrollados. 

 

 

- Sociedad: 

o Carnet de socio para los socios de cada club interesado con importantes 

descuentos y ventajas en los establecimientos más exclusivos (tiendas 

exclusivas, spa, balneario, cadenas de hoteles de lujo) 

o  Se organizarán todo tipo de actos sociales para incrementar la actividad de los 

clubes y posicionar AVANTCLUB como punto de encuentro de los socios de los 

distintos clubs vinculados al programa AVANTCLUB Granada. 

 Fiesta mensual/bimensual de gala (último jueves del mes) que irá 

rotando por los clubs. 

 Conciertos exclusivos y entradas preferentes a conciertos 

 Exposiciones de arte 

 Subastas de arte 

 Conferencias 

 Salidas turísticas exclusivas 

 Encuentros gastronómicos 

 Catas de vino: cursos y catas privadas 

 Actividades infantiles 

o Creación de nueva red social en la página web avantclub.com 

 

 

- Marketing: 

o Calidad-Sello AVANTCLUB: 

 El sello AVANTCLUB se posicionará como un sello de prestigio sinónimo 

de alta calidad en la gestión de clubes que permitirá diferenciarse 

claramente a los clubes vinculados a AVANTCLUB. 



 

 

 Para asegurar la máxima calidad del programa y los clubes adheridos 

se realizará en cada club una auditoría de calidad previa a la adhesión 

al programa que se repetirá anualmente como requisito 

imprescindible para la renovación anual del contrato de adhesión a 

AVANTCLUB. 

 Se realizarán encuestas de satisfacción entre todos los socios que 

contribuyan a la mejora de todos los clubes vinculados y de 

AVANTCLUB. 

 Se entregarán premios anuales a los clubes de mayor nivel en las 

auditorías de calidad y encuestas realizadas. 

 Se realizarán reuniones periódicas con los responsables de los clubes 

vinculados con el objetivo de trabajar conjuntamente en la mejora 

continua de nuestra calidad, con el asesoramiento del equipo de 

expertos de AVANTCLUB. 

o Libro-directorio de clubes 

 En el directorio de clubes que se entregará a cada nuevo socio y estará 

disponible en los establecimientos turísticos más exclusivos, se podrá 

consultar la ficha de cada club con descripción, imágenes, datos de 

contacto, horarios de apertura y precios para socios de AVANTCLUB, 

etc. 

 Espacios específicos destinados a los patrocinadores 

o Revista bimensual: 

 Artículos de alta calidad sobre últimas tendencias en viajes, moda, 

gastronomía, el mundo el vino, deportes, decoración, arquitectura, 

arte, música, inversiones… 

 Cada club tendrá un espacio de 3-4 páginas para mostrar su club, 

comentar las últimas noticias y eventos desarrollados, publicitar a las 

empresas asociadas, etc… 

 Para cada club se realizará 1 vez al año se realizará un publirreportaje 

8-12 páginas sobre el club 

 Espacios específicos destinados a los patrocinadores 

o Página web 

 En la página web avantclub.com, además de la información de 

AVANTCLUB (descripción, anuncio de actividades, últimas noticias, 

archivo fotográfico y de videos, artículos de interés sobre la realidad 

social, económica y deportiva, así como otros artículos de tendencia, 

etc…) se habilitarán minisites para cada uno de los clubes vinculados y 

enlaces a las webs de los distintos clubes. 

 Se habilitará una herramienta de red social para la comunicación entre 

socios, organización de eventos, consulta de las últimas otros 

productos de interés, etc… 



 

 

 Se habilitará una herramienta de gestión para los torneos deportivos 

 Espacios específicos destinados a los patrocinadores 

o Publicidad: 

 AVANTCLUB se promocionará (y así directamente también a los clubes, 

patrocinadores y establecimientos adheridos) de forma activa y potente 

en Internet, Ferias, Revistas Especializadas, en Eventos Externos (fiestas, 

torneos…), etc… 

 

- Turismo: 

o Se habilitarán carnet de socio “temporales” (fin de semana, puente, semana de 

vacaciones) puestos a disposición de los establecimientos turísticos más 

exclusivos (5*) y los touroperadores para aquellos turistas de alto nivel, que 

les permitirá previa reserva acceder a los clubs vinculados. 

o En dichos establecimientos se podrá obtener el directorio de clubes, la revista 

y se habilitará un espacio en la web para su promoción. 

o Se vinculará al futuro proyecto “Granada VIP” de la Concejalía de Turismo y el 

Ministerio. 

 



 

 

SISTEMAS DE ADHESIÓN A AVANTCLUB: 

Se establecerán 3 categorías (“ESTOS NOMBRES HAY QUE REVISARLOS, OTRA OPCIÓN ES 

ELEGIR TRES TIPOS DE PIEDRAS (ESMERALDA, RUBI, ETC…)”) distintas de adhesión: 

- CLUB PLATINO: 

o Disfruta de todas las posibilidades que ofrece AVANTCLUB, para incrementar la 

captación de nuevos socios y fidelización de todos sus socios actuales. 

-  CLUB ORO: 

o Disfruta de todas las posibilidades que ofrece AVANTCLUB para su promoción, 

pero no tiene socios o no desea que sus socios tengan las ventajas previstas 

para éstos. Se adhiere como club pero no aporta socios al club. 

- CLUB DIAMANTE: 

o Disfruta de todas las posibilidades que ofrece AVANTCLUB pero no permite 

que el resto de socios disfrute de sus instalaciones por exceso de ocupación, 

deseo de privacidad, etc… 

 

VALOR Y VENTAJAS QUE APORTA EL PROGRAMA AVANTCLUB A LOS CLUBS VINCULADOS: 

- Captación: 

o Publicidad: revista, web, directorio, promoción AVANTCLUB: coste 33 % del 

coste que tendría toda esta publicidad individualmente fuera de AVANTCLUB 

o Conocimiento externo del club por parte de socios de otros clubes de 

AVANTCLUB y por parte de no socios en los eventos externos  desarrollados 

por AVANTCLUB. 

o Diferenciación y mejora del posicionamiento por prestigio del sello 

AVANTCLUB 

- Fidelización: 

o Las indicadas en el punto anterior tienen un impacto también directo en la 

fidelización. 

o Aporte de valor añadido con el disfrute de las instalaciones de otros clubes 

para sus socios con la consecuente mejora de su oferta y todas las nuevas 

ventajas aportadas a sus socios. 

o Plan de mejora continua de la calidad (encuestas, auditorías, asesoramiento) 

- Crecimiento ingresos: 

o Directamente relacionado con los dos puntos anteriores: mayor captación y 

mayor fidelización=incremento valor= incremento ingresos. 

o También por la mayor ocupación de las instalaciones deportivas por parte de 

otros socios de AVANTCLUB. 

- Servicios: 



 

 

o Acceso preferente a los servicios de “AVANTCLUB Eventos”: asesoramiento 

especializado, desarrollo de nuevos proyectos, organización de eventos, 

disposición de personal de cualquier cualificación (asesores de gestión, 

marketing, recursos humanos, calidad, coachs directivos, coachs deportivos, 

azafatas, etc…). 

 

VALOR Y VENTAJAS QUE APORTA EL PROGRAMA AVANTCLUB A LOS SOCIOS DE LOS CLUBES 

VINCULADOS: 

- Deporte: 

o Disfrute de instalaciones de otros clubes vinculados 

o Participación en condiciones excepcionales a los torneos deportivos 

desarrollados 

- Social: 

o Participación en todas las actividades y eventos exclusivos desarrollados 

o Punto de encuentro en eventos, red social , etc. 

- Información: 

o Web, directorio, revista, etc… 

- Descuentos: 

o Promociones exclusivas en productos y establecimientos exclusivos 

- Calidad: 

o Mejora continua del servicio prestado por su club. 

 

 

 

VENTAJAS DE LANZAMIENTO: 

- Cuota club: 50 % primer año 

- Cuota patrocinador oficial: 50 % primer año 


